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Un quart de segle innovant

ICC va néixer fa 25 anys en el mon del software amb tot just quatre persones i avui és una companyia
en creixement amb més de 70 treballadors|| Incloent-hi les concessions, factura 30 milions

E.M.M.

| TORREFARKERA | [niciativa, creacid
1w dependre dels altres per co-
piar, §ind destacar i tindre per-
sonalitat prépia  innovant.
Aquests san els ingredients fo-

namenlals amb que el president
d'1CG, Andren Pi, defineix Jes

claus de Péxit d'una companyia
que compleix ara vint-i-cine
anys, (ue va ndixer creant soft-
ware per a punis de venda i que
va ser el primer que va enirar en
cl mon de la restavracio, Recor-
da com en un inici tof just eren
tres ¢ yuatre persones a la com-
panyia i comn enlse els seus pri-
mors clients hi havia els restau-
rants Nelson o Picadilly. “Vam
veure que haviem encertat a
I'hora d’elegir ef nostre ambit
d'aclvacid, perqué i havia una
necessitat. Era un moment en
qué encara dominaven les ma-
quines enregistradores tradicio-
nalsi fing i toi Wi havia boligues
que tenien els diners en capses
de cartrd,”

Dies d’'aquests primers passos
de la companyia fins a avui hi
hia haput una evolucié constant
de creixement en el mereat, amb
un pes cada vegada més impor-
tant no només en Uestatal. En

MERCAT MUNDJAL
Exporta els seus productes
a tot el mon i compta amb
14 concessions
intarnacionals

w mdn global, Ia companyia
tambeé ha és, Compta amb 14
concessions repartides per tot ¢
midn. “Sén els nostres socis a ca-
da pals”, explica Pi. La compa-
nyla vo vendre a Bspanya per
valor de 10 milions d’ewros any
passat, un 13% més que en
Pexercict del 2008, un creixe-
meanl de dos digits en un mo-
ment de recessio mnndial. Pe-
o) 51 & aquesta xifra s°hi afegeix
el valor del negoci de les con-
cessions, Piafirma que la factu-
racid) glohal "eleva 2 30 milions
d'euros.

Liinici del 2030 (ambé (€ crei-
xements molt significativs. B to-
tal anual mobil del gener reflec-
teix un ereizement del 3%, xi-
{ra idantica a la del ebrey, cosa
que suposa un acomulat del 6%

Una inversié milionaria sense intervendo de la banca

M Andreu Pies defineix com
una persona d'empresa. “Sée
empresari, no enginyer infor-
matie, perd 'any 1985 vaig
aposlar per les oporiunilats de
la tecnologia de la informacio.
Des de l'inici, quan només
érem tres o quatre persones,
ja gestionava la finna com una
gran companyia i amb la idea
de treballar al maxim al comp-

tal, aib endeutament minim
o nul i deixant bona part dels
beneficis en rescrva. Avui ens
mantenim en aquesta linia i,
per exemple, no depenem dels
banes per fer la nostra inver-
5ié de més de 4 milions d’cu-
ros en la nova fabrica, que cs-
tard disponible a finals d’any.”
Les noves instal-lacions de Tor-
refarrera, la imatge virtual dc
les quals acompanya aquest

sk

raportatge, permetran a Pem-
presa disposar de 3.150 me-
tres quadrats de treball i 800
més de parquing.

Avui, en unes instal-lacions
de 00 metres quadrats a la
matcixa ipcalitat s’amunte-
puen els 70 empleats gue han
aconseguit que en cls 25 anys
d’historia la companyia ser-
pre tanqui balang amb bene-
ficis.

en noroés dos mesos, La cormpa-
nyia confia a lormar a repelir a
finals d’any una evolucia a I'al-
¢a de dos xifres, ecntre el 13 iel
15%.

A hors de valorar algones Ja-
tes d’especial rellevancia per a
la companyia, cal esmentar el
1994, quan Vempresa va obrir
el software al trehali visual gra-
{ic, ainb la qual cosa es diferen-
ciava de la competéncia. Eo
aguestes dates ja va entrar a la
fira del sector més important del

CREIXEMENT

Uempresa va incrementar
la facturacio un 13% l'any
passat, taxa que espera
repetir aquest exercici

man, Simg, i va aconsepuir po-
sar al mercal midguines atracli-
ves 1 reduides gre pedien encai-
xar en restaurants o locals de
disseny per facilitar Pentrada i
sortida de diners. Si llavors va
trobar aquest ninxol de mercat,
en Pactualitat, la companyia es
trobka molt centrada en a linia
de preductes Hiol"OS, El sen
avanlatge clau £s que 'usuari
pugui dominar el sistesna en Lol
just den minuts i que pugui es-
tar en olerta en Lots els idiomes
que un es pugui imaginar. Dos
aspectes importanis en un mo-
ment de gran mobililat de plan-
titles en les empreses que redu-
cix costos de forinacia L que per-
met que sigui exportable a qual-
sevol punt d’un mereat mundi-
al que és, alhara, habiinal per
aICG, El va comengar a vendre
el 2009 i ja n’ha comcrcialitzat
rés de tres mil unitats en dife-
rents paisos, amb un mercat en
creixement tenint en compte la
tecent firma per abrir una ofici-
na a Ajemanya amb un compro-
mis de vendes per valor d'un mi-
1i6 d’curos, o ¢l trebatl amb una
multinacional de Taiwan que cl
porbard 2 comengar a vendre a
finals I’any a les Flipines, amb
Pabjectin de continuar a Singa-
pur i comencgar a treballar al di-
Jicil perd gairebé immeny mer-
cat de la Kina, on hi ha el futur,
segons opina el president de fa
colmpanyia.



